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منتشر کردن اپلیکیشن ها در فروشگاه های مخصوص اندروید

امروزه با پیشرفت علم و فناوری روش های مختلفی برای بازاریابی و فروش محصولات وجود دارد.
در سال های گذشته بیشتر فروشندگان برای انجام یک بازاریابی خوب، طراحی سایت فروش انجام
می دادند ولی آن ها به این نتیجه رسیدند که برای فروش بیشتر و بهتر باید در کنار آن از طراحی
اپلیکیشن فروشگاهی هم استفاده کنند. به همین منظور بازاریابی اپلیکیشن فروشگاهی در کنار
بازاریابی از طریق سایت ها، رونق گرفت و امروزه بیشتر افراد از این اپلیکیشن ها استفاده می
کنند. در ضمن این اپلیکیشن ها از ویژگی ها و مزایای فراوانی هم برخوردار هستند و می توانند

در بازاریابی محصولات، به شما کمک زیادی بکنند.
در واقع بازاریابی اپلیکیشن فروشگاهی، بیشتر برای کسب و کار های آنلاین مناسب می باشد و
بیشترین خدمت رسانی به مشتری ها، از طریق طراحی اپلیکیشن صورت می گیرد. به طور کلی
اپلیکیشن های فروشگاهی زیادی در فضای مجازی وجود دارد که هرکدام از آن ها در زمینه خاصی
طراحی شده است. همچنین می توان با اضافه کردن برخی از امکانات و ویژگی ها به این
اپلیکیشن ها، موجب شناخته تر شدن آن ها شد. البته روش های مختلفی برای بازاریابی
اپلیکیشن های فروشگاهی وجود دارد که ما در این مقاله سعی کرده ایم تا در مورد آن ها صحبت

کنیم و اطلاعاتی را در این زمینه در اختیار شما قرار دهیم.



یکی از مهم ترین و پر طرفدار ترین روش ها برای بازاریابی اپلیکیشن فروشگاهی، انتشار این
اپلیکیشن ها در فروشگاه های مخصوص اندروید می باشد. البته اپلیکیشن شما باید شرایط و
قابلیت های لازم را برای انتشار در این فروشگاه ها داشته باشد. در واقع فروشگاه های اندرویدی
خارجی و داخلی برای این که اپلیکیشن شما را منتشر کنند، یک دسته از استاندارد ها و قوانین را
دارند و در صورتی که اپلیکیشن شما از تمامی این استاندارد ها و قوانین پیروی کند، این
فروشگاه ها می توانند به خوبی اپلیکیشن شما را منتشر کرده و موجب پیشرفت آن شوند.
اپلیکیشن شما برای این که بتواند مخاطبان و طرفداران زیادی را برای خود به دست آورد، باید

همواره در فروشگاه های اندرویدی بزرگ منتشر شود.
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تشخیص نیاز های مشتری و توجه ویژه به آن ها






به همین منظور شما باید اپلیکیشنی را داشته باشید که از نظر همه استاندارد ها مورد تایید واقع
شده و قوانین موجود، به خوبی در آن رعایت شده باشد. در این صورت با منتشر شدن اپلیکیشن
فروشگاهی شما در این مارکت های داخلی و خارجی پر طرفدار، اپلیکیشن شما از طرفداران زیادی
برخوردار خواهد شد و به زودی می توانید برای ارتقاء سطح آن، اقدام کنید و روز به روز آن را
پیشرفته تر سازید. به همین منظور یکی محبوب ترین روش ها برای بازاریابی اپلیکیشن
فروشگاهی، انتشار آن ها در این مارکت های اندرویدی پر طرفدار می باشد. در ضمن داشتن
اعتماد کافی هم برای مردم از اهمیت ویژه ای برخوردار است و شما در گام نخست باید سعی کنید

که اعتماد مردم را نسبت به اپلیکیشن خود جلب کنید تا در ادامه مسیر دچار مشکلاتی نشوید.



برای این که بازاریابی اپلیکیشن فروشگاهی را بتوانید با موفقیت انجام دهید، در گام نخست
شناخت مشتری های خود و اطلاع داشتن از نیاز های آن ها، می تواند در این مسیر به شما کمک
فوق العاده ای بکند. وقتی شما مشتری های خود را مورد بررسی قرار می دهید و موفق می شوید
که نیاز های آن ها را تشخیص دهید، می توانید از طریق بهبود و ارتقاء کیفیت اپلیکیشن خود، این
نیاز ها را بر طرف سازید و رضایت مشتری ها را نسبت به اپلیکیشن فروشگاه خود جلب کنید. در
ضمن ایجاد یک فضا برای دریافت نظرات مشتری های شما، می تواند در اصلاح برخی از قسمت های

این اپلیکیشن به شما کمک کند.
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افزایش کیفیت خدمات ارائه شده به مشتری ها و به روز بودن نرم افزار

در این مدل از بازاریابی اپلیکیشن فروشگاهی، مهم ترین و اصلی ترین هدف شما باید خدمت
رسانی به مشتری ها و جلب رضایت آن ها باشد. همچنین شما می توانید با قرار دادن تخفیف ها و
یا بن خرید برای برخی از محصولات خود در این اپلیکیشن ها، موجب کسب رضایت مشتری ها
شوید. وقتی مشتری ها از اپلیکیشن شما رضایت داشته باشند، قطعا آن را در بین دوستان خود
معرفی می کنند و سبب پیشرفت و شناخته تر شدن اپلیکیشن شما می شوند. اگر بتوانید تمام
نکات مربوط در این زمینه را به خوبی رعایت کنید، در کمترین زمان اپلیکیشن شما رشد کرده و

یکی از معروف ترین نرم افزار های فروشگاهی در فضای مجازی می شود.



در این روش از بازاریابی اپلیکیشن فروشگاهی، شما باید همواره سعی کنید تا قسمت های مختلف
اپلیکیشن خود را به روز نگه دارید و از روش های جدید در فروش محصولات خود استفاده کنید.
همچنین کیفیت بالای محصولات هم می تواند در محبوبیت بیشتر اپلیکیشن شما نقش فراوانی
داشته باشد. در ضمن شما باید همواره سعی کنید تا خدمات جدیدی را که قرار است در
اپلیکیشن شما ارائه شوند مثل تخفیفات و سایر موارد را به مشتری های خود از طریق ایمیل و یا
شماره به آن ها اطلاع دهید. این روش می تواند در رشد اپلیکیشن و فر.وشگاه شما نقش
فراوانی داشته باشد و در کمترین بازه زمانی، آن را جزو یکی از معروف ترین اپلیکیشن های

فروشگاهی بکند.
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به طور کلی برای بازاریابی اپلیکیشن فروشگاهی، روش های مختلفی در فضای مجازی وجود دارد
که هر کدام در حد خود، می تواند تاثیر مثبتی را در پیشرفت این اپلیکیشن ها داشته باشد. ولی
شاید مهم ترین روش برای بازاریابی این اپلیکیشن ها، همان انتشار آن ها در فروشگاه های
اندرویدی داخل و خارجی پر طرفدار باشد. زیرا این فروشگاه از طرفداران زیادی برخوردار هستند
و فقط اپلیکیشن های معتبر را در خود منتشر می کنند. البته رعایت استاندارد ها و قوانین هم
یکی از شروط لازم برای منتشر شدن اپلیکیشن شما در این فروشگاه ها می باشد. ما در این مقاله
سعی کرده ایم تا عمده ترین روش های موجود برای بازاریابی این اپلیکیشن های فروشگاهی را

برای شما توضیح دهیم تا شما اطلاعات کافی را در این زمینه به دست آورید.
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